


affuté sur le marché des domaines viticoles.

Weingiter.

L"ACHAT D’UN VIGNOBLE EST-IL RENTABLE?
Oui, mais trés rarement a court terme. Lorsque l'on
=chéte un vignoble moyen, du type de celui que je viens
Z'&voquer, il est bon de disposer de trois fois sa valeur
Zachat. Sachant qu’on ne commence & récupérer ses
c=pitaux qu'au bout de 10 ans minimum. En fait, on gagne
== argent le jour ot 'on revend. Si I'on a su développer
‘= vignoble et en faire une marque reconnue, on peut
=sperer le revendre trois fois son prix d’achat.

JUELS CONSEILS DONNERIEZ-VOUS

A CEUX QUE TENTE L’AVENTURE?

Ssemiére chose, il est impératif d’étre sur place. Pour
seocduire du vin, il faut avoir les pieds et les mains
“=cans, tous les jours. Et le personnel viticole, comme
== de toute entreprise, demande & étre géré au quotidien.
Smsmte, méme si le vin est un domaine qui reléve de la
sas=on, il s’agit avant tout d’'un commerce. Faire son vin
= == pas si difficile, le faire connaitre et savoir le vendre est
wm zume deéfi! Il faudra donc faire preuve de qualités de
=slomnaire, au centime preés, avoir un réel sens marketing
% sommercial, sans oublier Iindispensable bon sens paysan
s l=quel rien n’est possible.

. WS QUI AVEZ REUSSI CETTE EXPERIENCE,
"EN RETIREZ-VOUS A TITRE PERSONNEL?

u== mon vin a4 bord d’un avion d’Air France a
- métres d’altitude est un réve qui efface tous les
pe—— que j’ai rencontrés sur ma route!

WEZ-VOUS RENCONTRE LE MEME SUCCES
' SUISSE QU’EN FRANCE?

Wi =ons la chance d’étre distribués par 'une des plus
maisons de Suisse, Berthaudin. Ce qui nous
= o2re présents dans de nombreux restaurants et
& ==puiés. J’avoue par ailleurs mon admiration pour

£ suisses, qui sont pa.rt.iculiérernenl bien tenues.
- “=lleurs ici que m’est venue lidée de tailler la
* 2= mes vignes en cordon, ce qui permet d’aérer
== pour qu’elles ne se touchent plus. Au grand
2= la qualité du raisin récolté.

Apreés une premiére carriere de décorateur, Jean Guyon, diplomé de I’Ecole Boulle (Paris),
achéte deux hectares de vignes en Bordelais en 1989, «pour le plaisir». 11 est aujourd hui
a la tete de 180 hectares et produit chaque année plus d’un million de bouteilles sous sept
étiquettes (dont Chateau Rollan de By, Chateau

Passionné, chaleureux, éternel bon vivant, il vit aujourd’hui en Suisse et porte un regard

aut-Condissas et Chateau Greysac).

Nach einer ersten Karriere als Dekorateur, kauft Jean Guyon, Diplomand der Ecole Boulle, zwei Hekiar Weinberge
m Weinbaugebiet Bordeaux im Jahre 1989, ,,zum Vergniigen . Heute verwaltet er 180 Hektar und produziert jedes Jahr
mehr als eine Million Flaschen unter sicben Etiketten (darunter Chateau Rollan de By, Chateau Haut-Condissas
und Chateau Greysac). Begeistert, herzlich, ein ewiger Bonvivant, verfolgt er mit Kennerblick den Markt der

IST DER KAUF EINES WEINGUTES RENTABEL?
Ja, aber sehr selten kurzfristis. Wenn man ein mittleres
Weingut kauft, von der Art die ich nannte, ist es gut iiber den
dreifachen Kaufwert zu verfiigen. Man muss wissen, dass
man erst nach mindestens 10 Jahren sein Kapital zuriickge-
winnt. Taisichlich gewinnt man Geld an dem Tag an dem
man verkauft. Wenn es einem gelungen ist, das Weingut zu
entwickeln und eine bekannte Marke daraus zu machen, kann
man hofffen es zu dem dreifachen Kaufwert zu verkaufen.

WELCHE RATSCHLAGE KONNEN SIE DENEN
GEBEN, DIE DAS ABENTEUER LOCKT?

Als erstes, es ist imperativ vor Ort zu sein. Um Wein zu
produzieren muss man mit Hinden und Fiissen dabei sein,
Jeden Tag. Und das Personal im Weinbau muss wie in jedem
Unternehmen tiglich verwaltet werden. Sodann, selbst wenn
der Weinbau ¢in von der Leidenschaft abhingiges Gebiet ist,
handelt es sich vor allem um einen Kommerz. Seinen Wein
herzustellen ist nicht so schwierig, ihn bekannizumachen und
ihn verkaufen zu kionnen ist eine andere Herausforderung!
Man muss seine Qualititen als Verwalter beweisen, bis auf
den Rappen, einen echien Sinn fiir Handel und Markeiing
besitzen, ohne den gesunden Bauernverstand zu vergessen,
ohne den nichts maglich ist.

SIE HABEN MIT ERFOLG DIESES EXPERIMENT
DURCHGEFUHRT, WAS HABEN SIE PERSONLICH
DAVON?

Meinen Wein an Bord eines Air France Flugzeugs in
710°000 Metern Hihe zu trinken ist ein Traum, der alle

Hindernisse ausloscht, die ich auf meiner Wegstrecke angetroffen
habe!

HABEN SIE IN DER SCHWEIZ DEN GLEICHEN
ERFOLG GEHABT WIE IN FRANKREICH?

Wir haben das Gliick, von einem der dliesten Héuser der
Schweiz, Berthaudin, vermarktet zu werden. Das gesiattet uns
in zahlreichen Restaurants und beriiimten Hotels prisent zu
sein. Ich bewundere die Schweizer Weinberge, die besonders gut
gehalten sind. Hier bin ich ibrigens auf die Idee gekommen
die Halfte meiner Weinberge im Cordon-System zu beschneiden
was gestattet die Reben zu durchliiften, damit sich die Reben
nicht mehr berithren. Was die Qualitit der geernteien Traube
verbessert.

INFORMATIONS:
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www.rollandeby.com
www.berthaudin.ch
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